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深圳投资项目商业计划书怎么写

发布日期: 2025-09-20 | 阅读量: 27

编写商业计划书时有哪些重点难点？不会做财务预测。创业者对公司的历史财务清二楚，每
分钱是怎么挣的、怎么花的了如指掌。可是要做未来三年，甚至是五年的财务预测，别说是创业
者，就算是CFO都很少有会做的。财务预测是创业者对企业未来发展的预期，也是VC对企业进行
估值的基础，其重要性不言而喻。其实只要创业者能将收入、成本、费用等的构成因素及驱动因
素真正搞清楚，然后再配合公司的发展规划，后这种基于则务模型的财务预测才能水到渠成。不
清楚融资多少。很多创业者不是按照公司发展需求来融资，而是多少都行；有些则是看到其他公
司融资情况，比如，某某公司还不如我，都融了1000万，我少也要融1000万。其实，企业的融资
额方面要符合公司未来一年左右发展对资金的需求另一方面要符合公司估值和创始人对股权出让
比例的计划。以小的股权出让比例，获得足够公司一定期发展需要的资金，这才是合理的融资额
度。等公司发展壮大之后，融资渠道会夏为畅通，公司价值会更高，而后续融资的成本也会更低。
商业计划的篇幅要适当。太短，容易让人不相信项目的成功;太长，则会被认为太啰嗦，表达不清
楚。深圳投资项目商业计划书怎么写

商业计划书常见问题梳理。1. 细究专业。从事专业领域的创业者很容易在BP中使用大量的专
业词汇，认为能突显自身专业性。但是，投资人真的看得懂吗？投资人真的肯花时间去学习这些
晦涩难懂的词语吗？这对投资人来说只能是浪费时间的行为，还有很大可能会造成投资人对项目
的误解。所以，在阐述产品、服务的时候需要详细，但是尽量避免使用过度解释专业概念，节省
投资人的时间，也让投资人更容易理解。2.误用数据。BP中有很多用到数据的部分，比方说市场
分析、竞争分析、财务预测等等。首先要做到的是不能有原则上的错误。这对投资人来说就是小
学生1+1都算不出来的低级错误，会让投资人完全不肯给这样的BP机会了。其次，直接照搬现有
的市场数据或者竞业数据也是投资人非常厌恶的一种行为。网络信息的发达使很多数据更加公开
化，然而创业者直接使用公开的数据会被看错是“不走心”。连企业所在行业的市场调研都不肯
亲自去做，投资人只会觉得这样的创业者要么“懒”要么“笨”，都不是一个值得投资的好项目。
江门投资项目商业计划书多少钱商业计划书是公司、企业或项目单位为了达到招商融资和其他发
展目标。

理清商业计划书的重要信息。商业计划书的概念分析。提供方为：公司、企业、项目单位。
受众方为：潜在投资人、企业人、合作伙伴。内容为：通过文字、图片等内容全方面的展示公司
或项目的现状、未来潜力等。商业计划书的本质内容。无论商业计划书的终目标如何，在商业计
划书中都需要阐明一些本质内容，这些信息是商业计划书内容的重点框架。商业计划书的意义体
现。计划的成败直接关系到项目的未来发展，所有计划书的意义不只只在于打动投资人获得相关
资金，更是对项目的发展前景、资源整合、寻找机会等方面的内容进行展望。完整的商业计划书
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往往能够使策划者对项目的后期运作更加明了，对团队下属而言，能提供工作效率和准确率。

商业计划书常见问题梳理。1. 全靠文字抱着把所有信息都告诉投资人的想法，很容易出现过
长篇幅的商业计划书。然而，文字过多、没有重点会让投资人很难抓到创业者真正想表达的东西。
投资人每天面对成百上千的商业计划书，如果不能在短短几分钟内吸引到投资人的眼球，那么投
资人会选择扔掉这份BP了。毕竟，对他们来说，好的项目多得是。2. 套用模板。网络上有各种
各样好看的模板，创业者想要套用模板其实并不是不行的。但是，套用模板的前提是符合实际情
况。比方说，有些模板俏皮可爱、花里胡哨，本来是设计给二次元产业的，创业者是做企业服务
项目。难道要让投资人看着“萌萌哒”思考严谨的项目？当然是不可行的。套用模板没毛病，但
一定要考虑到自身情况，做出相应的变通。商业计划书应显示创业者已进行过完整的市场分析，
要让投资者坚信计划书中阐明的产品需求量是确实的。

怎样写好一份优异的商业计划书。财务预测与融资方案。任何投资中，影响企业价值评估的
财务情况总是投资人为关心的地方。财务预测是对于商业计划书中的所有定性描述进行量化的一
个系统过程。许多创业者，在技术方面是**，而对于财务和融资却是门外汉。所以，往往提交出
来的是一份数据粗糙，取舍随意，预测基础不合理的预测数据，难于取得投资人的认可。除了借
助内部财务人员和财务预测软件的帮助外，也可以尝试寻求专业顾问人士的帮助。专业人员的经
验可以保证整个财务预测体系的规范性、合理性、专业性。财务预测的合理性直接影响融资方案
的设计和取舍，这对于在与投资人的直接谈判中至关重要。商业计划书能够帮你简洁快速的展示
你的项目。深圳投资项目商业计划书怎么写

商业计划书可以很大方面减少投资者在进入尽职调查之前的工作量。深圳投资项目商业计划
书怎么写

如何撰写一份简洁又完整的商业计划书？行业痛点：你的公司/产品提供的解决方案是什么，
是通过什么方式解决市场或需求痛点的。也就是痛点和你的产品功能对应且匹配。行业分析.1、
目标用户画像：年龄、性别、收入、地域分布，与业务相关参数。2、宏观分析市场规模，整个行
业的现状和发展趋势。你的解决方案是否刚需，是否高频，所能担任角色的重要性。（不建议写
太多网络收集的数据，多写一些你自己的数据）。竞争优势1、差异化功能，差异化模式，技术壁
垒。2、是否有商标。3、有没有什么是别人没有的或者做得不到的。深圳投资项目商业计划书怎
么写

广东庆达咨询有限公司致力于商务服务，是一家服务型公司。庆达咨询致力于为客户提供良
好的节能评估报告，社会稳定风险评估报告，商业计划书，可行性研究报告，一切以用户需求为
中心，深受广大客户的欢迎。公司秉持诚信为本的经营理念，在商务服务深耕多年，以技术为先
导，以自主产品为重点，发挥人才优势，打造商务服务良好品牌。在社会各界的鼎力支持下，持
续创新，不断铸造高质量服务体验，为客户成功提供坚实有力的支持。


